s
A

o
-
-

<
N
o
N
N
o

BERUFSUNFAHIGKEIT .
_Ein unterschatztes RlSlk‘o -
eine bestehende Ab5|cherung
sollte Gberpriift'werden /_ (.
[/ .

S PRIVATVERSICHI\ERUI*IG‘EN\

* Unvérzichtbare Policén, *+#
zusatzlicher Schdtzund,
chhtlge Lelstuhgsmerkmale

KAPITALANLAGE IM"FéKUS
Anlegen wie institutionelle
Investoreh >

\




afm Marktplatz | Editorial

Willkommen.

2 P

Liebe Leserin, lieber Leser,

wir freuen uns, lhnen eine neue Ausgabe unseres MARKT-
PLATZES zu prasentieren. Auch dieses Mal haben wir
eine interessante und vielfiltige Themenauswabhl flr Sie
zusammengestellt.

Das Risiko, aufgrund gesundheitlicher Probleme nicht
mehr arbeiten zu koénnen, wird hdufig unterschatzt.
Gerade psychische Erkrankungen nehmen stetig zu und
fihren oft zur Berufsunfahigkeit. Eine friihzeitige und gut
angepasste Berufsunfahigkeitsversicherung kann Sie vor
den finanziellen Folgen schiitzen und lhnen in schwieri-
gen Zeiten die notige Sicherheit geben. Gut angepasst
bedeutet, auch bestehende Vertrage von Zeit zu Zeit
zu Uberprifen, um sicherzustellen, dass der Schutz den
aktuellen Bedrfnissen entspricht. Zudem entwickeln sich
auch Versicherungsprodukte im Laufe der Jahre weiter.

In einer Welt, die sich standig verdandert, ist es wichti-
ger denn je, sich friihzeitig abzusichern. Die Generati-
onenberatung bietet mallgeschneiderte Lésungen fiir
jede Lebensphase - ob junge Erwachsene, Familien oder
Senioren. Durch eine ganzheitliche Betrachtung lhrer
Bedrfnisse helfen wir Ihnen, finanziell und rechtlich fir
die Zukunft vorzusorgen und den Ubergang in die nichs-
te Generation harmonisch zu gestalten.

Ein weiteres wichtiges Thema dieser Ausgabe sind
Privatversicherungen, die lhre finanzielle Sicherheit in
den verschiedensten Lebenssituationen gewahrleisten.
Ob Haftpflicht-, Unfall- oder Hausratversicherung -
unser 360-Grad-Ansatz sorgt dafiir, dass Sie und lhre
Familie rundum geschiitzt sind. Privatversicherungen
sind ein unverzichtbarer Bestandteil eines soliden finan-
ziellen Fundaments.

Die PrivateMarketsPolice der Allianz Leben kombiniert
Stabilitat und Rendite, indem sie Privatanlegern Zugang
zu exklusiven, alternativen Kapitalanlagen bietet. Diese
innovative Losung ermoglicht es, stabile Ertrage unab-
hangig von Borsenschwankungen zu erzielen, wahrend
gleichzeitig die Sicherheit einer lebenslangen Risikover-
sicherung gegeben ist. So kdnnen Anleger sowohl ihre
Hinterbliebenen absichern als auch von institutionellen
Anlagestrategien profitieren.

Wir wiinschen lhnen eine anregende Lektiire und
freuen uns auf den Austausch mit lhnen.

Herzliche Grii3e

lhre afm Unternehmensgruppe
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DAS RISIKO EINER
BERUFSUNFAHIGKEIT

Jeder vierte Arbeithehmer wird im Laufe

seiner Karriere mal berufsunfahig

teigender Leistungsdruck

und Stress lassen die Zahlen

psychischer  Erkrankungen

nach oben schnellen - Ten-
denz steigend. Psychische Probleme
fihren immer haufiger dazu, dass
Menschen jeder Altersstufe nicht
mehr arbeiten kénnen. Bundesweit
ist mehr als jeder Vierte von einer psy-
chischen Erkrankung betroffen und
sogar die Halfte aller Krankheitstage
ist darauf zurlickzufiihren.

Erkrankungen der Psyche/Nerven-
krankheiten sind mit 34,50% die
Hauptursache einer Berufsunfahig-
keit (BU). Am zweithaufigsten sind
Erkrankungen des Skelett- und Be-
wegungsapparates (20,10%) Leis-
tungsausloser, gefolgt von Krebs
und anderen bosartigen Geschwiils-
ten mit 17,35 %.

Das Risiko, aufgrund gesundheit-
licher Probleme nicht mehr arbei-
ten zu koénnen, wird nach wie vor
unterschatzt. Viele Menschen ohne
risikoreiche Jobs denken: ,Berufs-
unfahigkeit? Das passiert mir nicht.
Doch psychische Erkrankungen wie
Depressionen oder Burnout machen
auch vor Personen, die tiberwiegend
am Schreibtisch arbeiten, nicht Halt.
Dieses Schicksal kann jeden treffen:
Laut Statistik muss jeder vierte Ar-
beitnehmer aus gesundheitlichen
Griinden vorzeitig seinen Beruf auf-
geben oder vollstandig aus dem
Berufsleben ausscheiden. Damit zur

Sorge um die Gesundheit dann nicht
noch finanzielle Angste hinzukom-
men, ist es wichtig, privat fir diesen
Ernstfall abgesichert zu sein.

SchlieBen Sie lhre Berufsunféihig-

keitsversicherung so frith wie miig-
lich ab!

Je jiinger und geslinder Sie sind,
desto giinstiger sind die Beitrage.
Eine frihzeitige Absicherung schiitzt
Sie optimal gegen die finanziellen
Folgen einer Berufsunfahigkeit und
sichert lhre Zukunft ab. Warten Sie
nicht - handeln Sie jetzt, um best-
moglich vorbereitet zu sein.
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Erkrankungen des
Skelett- und Bewe-
gungsapparates

Psyche/Nerven-

17,35% 13,45%
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Krebs und andere Sonstige
bdsartige Erkrankungen
Geschwiilste

Die Hauptursachen warum Menschen
nicht mehr arbeiten konnen

In jeder Altersstufe dominieren die Nervenkrankheiten

@

7,60% 7,00%

Unfdlle Erkrankungen des
Herzens und des
Gefal3systems

Quelle: Morgen & Morgen GmbH; Stand 04.2023

Der Staat fangt Sie im Ernstfall nicht auf

Versicherte, die nach 1961 gebo-

ren sind, haben seit der Rentenre-
form aus dem Jahr 2001 keinen An-

sEruch mehr auf eine gesetzliche
Berufsunféihigkeitsrente. Um diese

zu ersetzen, wurde die Erwerbsmin-
derungsrente (EMI) eingefiihrt. Die
Regeln, um diese zu erhalten, sind
aber sehr streng. Der bisherige Be-
rufsschutz ist komplett weggefallen
- unabhédngig von Ausbildung und
Erfahrung ist jede Tatigkeit auf dem
Arbeitsmarkt zumutbar.

Wer taglich sechs Stunden arbeiten
kann, gilt nicht als erwerbsgemindert
und hat keine Anspriiche auf die ge-
setzliche Rente. Wenn die Gesundheit
noch eine tagliche Arbeitszeit zwischen
drei und unter sechs Stunden zulasst,
erhalt man nur die halbe Erwerbsmin-

derungsrente. Nur_wer_weniger als

drei Stunden téiglich arbeiten kann,
erhdlt die volle Leistung - im Jahr 2022

Uberwies die Deutsche Rentenver-
sicherung im Schnitt monatlich rund

930€ bei voller Erwerbsminderung.

Angestellte missen mindestens flinf
Jahre in der gesetzlichen Rentenver-
sicherung versichert sein, um eine
Rente zu erhalten. Eine besonders
kritische Situation fuir Berufsanfanger.
Auch Selbstandige und Freiberufler,
die nicht in der gesetzlichen Renten-
versicherung versichert sind, kdnnen
keine Leistungen erwarten. Genauso
hart betroffen sind Frauen und Man-
ner, die sich ldngere Zeit ausschlie3-
lich dem Haushalt und den Kindern

widmen. Das staatliche sttem hat
viele Liicken. Eine Berufsunféihig-
keit kann somit fatale Folgen flr

lhre finanzielle Existenz haben.



afm Marktplatz | Berufsunfihigkeitsabsicherung

Berufsunfahigkeitsversicherungen
im Wandel: Bestehende Vertrage auf
den Prifstand stellen

ie  Notwendigkeit einer
Berufsunfahigkeitsversi-
cherung ist Ihnen bekannt
und Sie haben bereits vor-
gesorgt? Es ist wichtig, bestehende
Vertrdge von Zeit zu Zeit zu Uber-
prifen, um sicherzustellen, dass der
Schutz den aktuellen Bedurfnissen
entspricht. Verdnderungen wie ein
neuer Job, Gehaltserh6hungen oder
familidre Verdanderungen kénnen An-
passungen der Police erfordern.

Ist ein Vertrag, der bspw. vor 10 Jah-
ren abgeschlossen wurde, heute
noch auf der Hohe der Zeit? Oder gibt
es mittlerweile moderne Ausgestal-
tungsmerkmale, die im Fall der Falle
zu einer schnelleren Rentenzahlung
fuhren konnen? Versicherungspro-
dukte entwickeln sich weiter: Neue
Tarife bieten oft bessere Leistungen
oder glinstigere Beitrdge. Ein Ver-
gleich kann helfen, Kosten zu sparen
und den Schutz zu optimieren. Auch
sollten die Vertragsbedingungen ak-
tuell sein, um im Ernstfall keine un-
angenehmen Uberraschungen zu
erleben.

Die regelmaBige Uberpriifung der
Versicherung ermdglicht eine An-
passung an die Lebensumstande, die
Nutzung besserer Konditionen und
sichert eine optimale Absicherung im
Fall der Berufsunfahigkeit.

66

Als lebensbegleitender Versicherungsschutz sollte
eine bestehende Absicherung von Zeit zu Zeit tiberpriift werden.
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Moderne Ausgestaltungsmerkmale
und Zusatzleistungen, die wirklich weiterhelfen

Soforthilfe bei Diagnose einer Krebserkrankung

Ohne Wenn und Aber: Lediglich mit einem Bericht eines
Facharztes oder einem Krankenhausentlassungsbericht
wird innerhalb von wenigen Tagen eine Sofortrente aus-
gezahlt. So erhélt der Erkrankte erst einmal die finanzielle
Uberbriickung und kann sich in Ruhe seiner Genesung
widmen.

Je nach Anbieter wird die Sofortrente bei einer Krebser-
krankung bis zu 24 Monate gezahlt und ist eine wertvolle
Erganzung des Versicherungsschutzes.

Ubergangsleistung bei Arbeitsunfﬁhigkeit

Es gibt Erkrankungen oder Unfille, die eine langere Krank-
schreibung mit sich bringen - ohne, dass eine Berufsun-
fahigkeit besteht. Moderne Versicherungsbedingungen
zahlen auch bei einer Arbeitsunfahigkeit von mindestens
4 Monaten bereits eine Leistung in Hohe der versicher-
ten BU-Rente aus, je nach Anbieter bis zu 36 Monate. Der
Nachweis erfolgt einfach mit dem sogenannten ,gelben
Schein” bzw. der digitalen AU-Meldung durch den behan-
delnden Facharzt.

Leistung bereits bei Arbeitsunfahigkeit (AU)

durch Vorlage des,gelben Scheins”

Beispiel: Angestellte/r, 7,5 Stunden Arbeitszeit taglich

® 4 Monate arbeitsunfdhig nach einem Skiunfall
= AnschlieBend stufenweise Wiedereingliederung

Wiedereingliederung

arbeitsunfahig

AU-Leistung

fiir 7 Monate!

weiterhin arbeitsunfahig

4 Monate 5. Monat

BeitragsEause

Ein neuer Job, Elternzeit oder einfach eine berufliche Aus-
zeit z.B. im Sabbatical: Mit einer Beitragspause bei vollem
Erhalt des Versicherungsschutzes kdnnen Sie lhre Auszeit
finanziell planen. Je nach Anbieter pausieren Sie bis zu 24
Monate mit der Beitragszahlung, bei Elternzeit sogar bis zu
36 Monate.

Teilzeit-Klausel
Berufsunfahigkeit liegt vor, wenn die urspriinglich ausge-

Ubte Tatigkeit zu mehr als 50% nicht mehr ausgelbt wer-
den kann. Wer in Teilzeit, z.B. halbtags, arbeitet, versorgt

6. Monat 7. Monat

haufig in der zweiten Tageshélfte Familienmitglieder und/
oder den Haushalt. Da diese ,care-Arbeit” als Hausfrau oder
Hausmann unentgeltlich Gbernommen wird, sehen éltere
BU-Bedingungen diese nicht als Beruf und setzen fir die
Prifung, ob eine 50%ige Berufsunfahigkeit vorliegt, nur
die Stunden der Teilzeitbeschéftigung an.

Dabei ist zu beachten: Der Beruf Hausfrau/-mann ist —
insbesondere, wenn Angehdrige zu pflegen oder kleine
Kinder zu betreuen sind - oft korperlich und psychisch
sowie vom zeitlichen Umfang belastend und gehort
insofernin modernen Vertragsbedingungen unbedingtals
Teil einer ,Mischtatigkeit” in die Priifung, ob eine BU vor-
liegt, hinein.
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GENERATIONENBERATUNG

Zukunftssicherheit fur alle Lebensphasen

n einer Welt, die sich stdndig verandert, ist es wich-  Losungen fir alle Lebensphasen, ob fiir junge Erwach-
tiger denn je, friihzeitig die Weichen fir eine siche-  sene, Singles, junge Familien, Menschen in der Mitte des
re Zukunft zu stellen. Generationenberatung bietet  Lebens oder Senioren.

Ihnen genau diese Sicherheit — maf3geschneiderte

Generationenberatung | afm Marktplatz

Was fur eine Generationenberatung spricht

Generationenberatung ist ein um-
fassendes Beratungsangebot, das
alle wesentlichen Lebensbereiche
abdeckt: von der Vorsorgeplanung
Uber die Absicherung von Risiken bis
hin zur Vermdgensiibertragung und
Nachfolgeplanung. Das Ziel ist es, in-
dividuelle und familidre Bedirfnisse
ganzheitlich zu betrachten und lang-
fristig zu sichern.

ZUKUNFT
gestalten

WERTE
erhalten.

Jede Generation steht vor unterschied-
lichen Herausforderungen: Junge Er-
wachsene miissen sich mit Fragen zur
Karriere, der ersten eigenen Immobi-
lie oder der Familienplanung ausein-
andersetzen. In der Mitte des Lebens
spielen Themen wie Altersvorsorge,
Vermogensaufbau und Absicherung
der Familie eine zentrale Rolle. Altere
Menschen hingegen stehen vor Ent-
scheidungen zur Vermdégensubertra-

gung und Nachlassregelung. Durch
die Generationenberatung werden
diese Herausforderungen nicht iso-
liert betrachtet, sondern in einem
grofleren Kontext gesehen. So wird
sichergestellt, dass jede Entschei-
dung nicht nurim Hier und Jetzt, son-
dern auch im Hinblick auf kommen-
de Lebensphasen und Generationen
sinnvoll ist.

Langfristige finanzielle Sicherheit: Durch eine friihzeitige Planung kénnen
finanzielle Ressourcen optimal genutzt und vor unvorhergesehenen Ereignis-

sen geschitzt werden.

Rechtliche Absicherung: Testamente, Vorsorgevollmachten und Patienten-
verfligungen sorgen dafir, dass im Ernstfall alles nach den eigenen Wiinschen

geregelt ist.

Konfliktvermeidung: Eine klare Kommunikation und transparente Regelun-
gen helfen, familiare Konflikte zu vermeiden und den Familienzusammenhalt

zu starken.

Unsere Leistungen im Uberblick

= Vorsorgeplanung: Erstellung individueller Vorsorgekonzepte fiir alle

Lebensphasen.

m  Risikomanagement: Umfassende Absicherung existenzieller Risiken.
Vermoégensaufbau und -sicherung: Strategien zur finanziellen
Sicherheit und zum nachhaltigen Vermogensaufbau.

= Pflege und Betreuung im Alter: Mit zunehmendem Alter steigt der
Bedarf an Pflege und Betreuung. Die Generationenberatung hilft, passen-
de Pflegekonzepte zu entwickeln und finanzielle Fragen zu klaren.

= Nachfolgeplanung: Unterstiitzung bei der vorausschauenden,
strukturierten und steueroptimierten Ubertragung von privaten und
unternehmerischen Vermdgenswerten an die ndchste Generation.

= Ganzheitliche Beratung: Wir verkniipfen rechtliche, steuerliche
und finanzielle Aspekte flir eine umfassende und zukunftsorientierte

Beratung.

Fazit: Generationenberatung ist ein
essenzieller Baustein flir eine gesi-
cherte und harmonische Zukunft. Sie
hilft nicht nur dabei, finanzielle und
rechtliche Sicherheit zu gewahrleisten,
sondern starkt auch den familidren Zu-
sammenhalt. Lassen Sie sich friihzeitig
umfassend beraten, um den Ubergang
in die nachste Generation reibungslos
zu gestalten.

Unser Expertennetzwerk steht Ih-
nen mit Rat und Tat zur Seite. Ge-
meinsam mit lhnen entwickeln wir
maBgeschneiderte Konzepte, die
genau auf lhre Bediirfnisse und die
lhrer Familie abgestimmt sind. Fiir
weitere Informationen und eine
personliche Beratung stehen wir
lhnen jederzeit zur Verfiigung.
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Privatversicherungen

Sie besitzen mehr, als Sie denken! In jedem Haushalt steckt ein Vermégen. Ihr Hab und Gut kann
abhandenkommen, beschadigt oder sogar vernichtet werden. Die Hausratversicherung schiitzt Besitz
in lhrem Haushalt vor finanziellen Verlusten, die durch unerwartete Ereignisse wie Einbruch, Feuer,
Wasserschaden, Vandalismus, Sturm oder Hagel entstehen konnen. Der Hausrat umfasst alle Gegen-
stdnde in Ihrem Haushalt, wie Mébel, Kleidung, Schmuck und Elektrogerdte. Ohne eine Hausratversi-
cherung miissen Sie im Schadenfall die Kosten fiir die Wiederbeschaffung oder fiir die Reparatur selbst
tragen, was sehr teuer sein kann.

Privatversicherungen | afm Marktplatz

Ob bei kleinen oder groBen Missgeschicken - laut Gesetz haften Sie mit Ihrem gesamten Vermogen fiir
Schaden, die Sie oder lhre Familienmitglieder verursachen. Das kann schon einmal Ihr tégliches Leben
auf den Kopf stellen und erhebliche finanzielle Belastungen nach sich ziehen, insbesondere wenn es zu
hohen Schadenersatzforderungen kommt. Daher ist die Privathaftpflichtversicherung der wichtigste
Versicherungsschutz, der Sie und lhre Familie vor finanziellen Schaden bewahrt und vor Anspriichen
Dritter aus Personen-, Sach- und Vermdgensschdaden schitzt.

Gut zu wissen Wichtige Leistungsmerkmale

Gut zu wissen

Schutzvor hohen Kosten und Ersatz: Im Falle
eines Brandes, Einbruchs oder Wasserscha-
dens kann der finanzielle Verlust erheblich
sein. Die Hausratversicherung tGibernimmt die
Kosten fir die Wiederbeschaffung oder Re-
paratur der beschadigten oder gestohlenen
Gegenstande.

Wichtige Leistungsmerkmale

Unterversicherungsverzicht mit Neuwertent-
schadigung

Verzicht auf Kiirzung bei grober Fahrlassigkeit
Umfangreiche Kostenpositionen (z.B. Auf-
raum- und Abbruchkosten, Transport und
Lagerung, Ersatzunterkunft, Datenrettung)
Hohe Entschadigungsgrenzen fir Wertsa-

Personenschdaden: Wenn Sie aus Versehen
jemanden anstof3en und dieser sich verletzt,
konnen erhebliche Behandlungskosten und
Schmerzensgeldanspriiche auf Siezukommen.
Sachschaden: Wenn Sie z.B. beim Besuch ei-
nes Freundes versehentlich eine teure Vase
oder technische Gerdte beschadigen, haften
Sie fiir den Ersatz.

Mietschaden: Als Mieter konnen Sie durch
eine Privathaftpflichtversicherung abgesichert
sein, etwa wenn Sie aus Versehen das Eigen-
tum des Vermieters beschddigen, wie etwa
durch einen Wasserschaden in der Mietwoh-
nung oder beim Auszug.

Ausreichend hohe pauschale Versicherungs-
summen fir Personen-, Sach- und Vermo-
gensschaden

Forderungsausfalldeckung (wenn lhnen Scha-
denersatz zusteht, der Verursacher jedoch
nicht versichert ist und nicht zahlen kann)
und Schadenersatzrechtsschutz fiir die Durch-
setzung lhrer Forderung

Mietsachschaden

Schadenersatzanspriiche durch deliktunfahi-
ge Kinder und Personen

Verlust von privaten und gewerblichen Schlis-
seln

Gefélligkeitsschdaden (Freundschafts- und Ge-
falligkeitsdienste und Nachbarschaftshilfe)

Absicherung bei Naturereignissen: Stiirme, chen (Uhren, Schmuck etc.)

Hagel, Starkregen und Uberschwemmungen Fahrraddiebstahl ohne Nachtzeitklausel
kénnen grof3e Schaden anrichten. Elementarschadendeckung
Vandalismus und Einbruchdiebstahl: Bei ei- Arbeitszimmer

nem Einbruch oder Vandalismus kénnen so- Einfacher Diebstahl optional

wohl wertvolle Gegenstdnde gestohlen als Update-Garantie auf Bedingungen
auch Sachschdden verursacht werden. u.v.m.

Fazit: Eine Hausratversicherung ist wichtig, weil sie lhnen hilft, unerwartete finanzielle Verluste
zu vermeiden und die Wiederbeschaffung nach einem Schaden zu erleichtern.

Ohne eine Privathaftpflichtversicherung missen Beschadigung, Vernichtung oder Verlust von
Sie diese Kosten selbst tragen, was im schlimms- gemieteten, geliehenen fremden Sachen

ten Fall lhre finanzielle Existenz bedrohen kann. Internetnutzung

Die Versicherung libernimmt in solchen Féllen die
Kosten und wehrt unberechtigte Forderungen ab,
was lhnen nicht nur finanziellen, sondern auch
rechtlichen Schutz bietet.

Best-Leistungs-Garantie
Update-Garantie auf Bedingungen
u.v.m.

Fazit: Eine Privathaftpflichtversicherung ist eine der wichtigsten Versicherungen, die jeder
haben sollte, unabhingig davon, ob man Eigentum besitzt oder nicht.
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Finanzielle Unterstiitzung, wenn Sie oder lhre Familienmitglieder durch einen Unfall schwer verletzt
werden oder bleibende Schaden erleiden, bietet eine Unfallversicherung. Unfélle geschehen unerwar-
tet und kénnen das Leben dramatisch verandern, sowohl korperlich als auch finanziell. Die meisten
Unfélle passieren in der Freizeit, genau dann besteht kein gesetzlicher Unfallschutz. Mit einer privaten
Unfallversicherung sichern Sie sich und Ihre Familie weltweit und rund um die Uhr ab.

Privatversicherungen | afm Marktplatz

Eine Gebadudeversicherung ist unverzichtbar und ein Must-have fiir Eigentiimer, weil sie finanziellen
Schutz fur eine Vielzahl von Risiken bietet. Da ein Haus eine grof3e Investition darstellt, kdnnen Schaden
ohne Versicherung erhebliche finanzielle Belastungen verursachen. Diese Versicherung deckt Schaden,
die z. B. durch Gefahren wie Feuer, Sturm, Hagel, Leitungswasser und Blitzschlag verursacht werden.
Ohne eine solche Versicherung kdnnen die Kosten fiir Reparaturen oder den Wiederaufbau des Gebdu-
des schnell existenzbedrohende Ausmal3e annehmen.

Gut zu wissen

Absicherung bei Invaliditat: Ein schwerer
Unfall kann zu dauerhafter Invaliditét fihren,
die lhre Fahigkeit zu arbeiten und Einkommen
zu erzielen, erheblich beeintrachtigen kann.
Die Unfallversicherung zahlt eine Invaliditats-
leistung, die je nach Grad der Invaliditat gestaf-
felt ist, oder eine Unfallrente.
Behandlungskosten: Eine Unfallversicherung
kann auch zusdtzliche Behandlungskosten
Ubernehmen, die von der Krankenversiche-
rung nicht vollstandig gedeckt werden. Dazu
gehorenetwakosmetische Operationen, Reha-
MaBnahmen, spezielle Therapien oder lang-
wierige Krankenhausaufenthalte, die nach
einem schweren Unfall erforderlich sind.
Todesfallleistung: Wenn ein Unfall toédlich
endet, leistet die Unfallversicherung eine ein-
malige Auszahlung an die Hinterbliebenen.
Leistungen fiir Unfélle im Alltag: Viele Un-
falle geschehen in der Freizeit, zu Hause oder
beim Sport - Situationen, die nicht immer
durch andere Versicherungen abgedeckt sind.
Die Unfallversicherung schiitzt in solchen
Féllen und schlieBt damit eine wichtige Liicke
in lhrem Versicherungsschutz.

Wichtige Leistungsmerkmale

Keine Gesundheitsfragen bei Antragstellung
Erweiterter Unfallbegriff (u. a. Impf- und Infek-
tionsschdaden inkl. allergischer Reaktionen,
Vergiftungen, Folgen eines Zeckenbisses)
Gesundheitsschaden infolge eines Unfalls
durch Eigenbewegungen oder erhdhte Kraft-
anstrengung

Verbesserte Gliedertaxe fiir hohere Leistungen
Kosmetische Operationen

Sofortleistungen bei Schwerstverletzungen
Unfélle infolge von Bewusstseinsstorungen
Such-, Bergungs- und Riickholkosten
Tauchsport(tauchtypische Gesundheitsscha-
den)

Unfallrente und -krankenhaustagegeld op-
tional

Medizinische und berufliche Rehabilitation
Update-Garantie auf Bedingungen

u.v.m.

Gut zu wissen

Schutz vor hohen Reparaturkosten: Ein Ge-
baude ist anfallig fir verschiedene Schaden,
wie etwa durch Naturereignisse, Feuer oder
Leitungswasser. Eine Gebdudeversicherung
libernimmt die Kosten flr die Reparatur oder
den Wiederaufbau des Hauses, wenn es durch
versicherte Ereignisse beschddigt oder zer-
stort wird.

Deckung bei Naturkatastrophen: Naturer-
eignisse wie Stirme, Hagel, Blitzeinschlage,
Starkregen oder Uberschwemmungen kénnen
erhebliche Schaden an einem Gebaude verur-
sachen.

Feuerschutz: Ein Feuer kann innerhalb kurzer
Zeit ein Gebdude komplett zerstoren.
Absicherung Leitungswasserschaden: Was-
errohrbriiche oder undichte Stellen in der
Wasserleitung koénnen groBe Schaden am
Gebdude verursachen. Die Versicherung deckt
die Kosten flir Reparaturen an Wanden, Boden
und Decken sowieflirnotwendigeTrocknungs-
arbeiten ab.

Vandalismus und mutwillige Zerstérung:
Sollte jemand Ihr Gebaude mutwillig bescha-
digen, schiitzt Sie die Gebaudeversicherung
vor den hohen Kosten, die fiir Reparaturen
entstehen.

Wichtige Leistungsmerkmale

Unterversicherungsverzicht mit Wiederauf-
baugarantie zum Neuwert

Verzicht auf Kiirzung bei grober Fahrlassigkeit
Bruchschdaden an Zu- und Ableitungsrohren
(auch auf dem Grundstuck)

Umfangreiche Kostenpositionen (Aufraum-,
Abbruch- und Dekontaminationskosten)
Keine Windstarkebegrenzung bei Sturmscha-
den

Bruchschaden an Armaturen
Leckortungskosten bei nicht versichertem
Rohrbruch

Nasseschaden aufgrund undichter Fugen und
Abdichtungen

Grundstuicksbestandteile und Gartenbepflan-
zung

Elementarschadendeckung
Vandalismusschaden

Hotelkosten und Mietausfall
Umweltfreundliche Technologien (Photovol-
taik, Warmepumpe, Wallbox & Co.) optional
Glasbruchschaden optional

Update-Garantie auf Bedingungen

u.v.m.

Fazit: Ein Unfall kann schwerwiegende gesundheitliche und wirtschaftliche Folgen haben.
Eine Unfallversicherung ist wichtig, weil sie lhnen und Ihrer Familie im Ernstfall finanzielle Sicher-
heit und Unterstiitzung bietet. Sie hilft, die finanziellen Belastungen abzufedern und unterstiitzt
Sie bei der Bewiltigung der Herausforderungen, die ein Unfall mit sich bringt.

Fazit: Eine Gebaudeversicherung ist wichtig, weil sie Sie vor den finanziellen Risiken schiitzt,
die mit Schiaden an lhrem Haus verbunden sind. Sie stellt sicher, dass Sie im Schadenfall nicht auf
den Kosten sitzen bleiben und lhr Zuhause wiederhergestellt werden kann.
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MEHR DIVERSIFIKATION,
STABILITAT UND RENDITE

Anlegen wie institutionelle Investoren
mit der Allianz PrivateMarketsPolice

as Auf und Ab der Kapital-
markte stellt eine Heraus-
forderung fiir Anleger dar.
Trotz der Moglichkeit lang-
fristiger Kursgewinne sind erhebliche
Ruickschldge nicht auszuschlieBen.
Alternative Kapitalanlagen, die nicht
an der Borse gehandelt werden,
kdnnen eine stabilere Basis flr das
Anlageportfolio bieten.

Die neue PrivateMarketsPolice der
Allianz Lebensversicherung ist ein
innovatives  Versicherungsprodukt,
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das die Vorteile alternativer Kapital-
anlagen mit der Sicherheit einer Risi-
koversicherung kombiniert. In einer
Zeit, in der die Finanzmaérkte von ho-
her Volatilitdt gepragt sind, suchen
Anleger zunehmend nach stabilen
und langfristig attraktiven Investi-
tionsmaoglichkeiten. Genau hier setzt
die PrivateMarketsPolice an, indem
sie bereits ab einem Einmalbeitrag
von 10.000€ Zugang zu einer Vielzahl
von alternativen Investments bietet,
die traditionell institutionellen Anle-
gern vorbehalten sind.

Alternative Kapitalanlagen wie Infra-
strukturprojekte, erneuerbare Ener-
gien, Unternehmensfinanzierungen
und private Beteiligungen bieten
Potenzial fur stabile Renditen, unab-
hangig von den Schwankungen der
Borsenmarkte. Diese Anlageformen
werden nicht offentlich gehandelt
und sind daher weniger anféllig fur
kurzfristige Marktturbulenzen. Die
Allianz Leben hat diese Moglichkei-
ten fir ihre Kunden in einem Produkt
gebiindelt, das langfristige Sicherheit
und Renditechancen vereint.

Kapitalanlage im Fokus | afm Marktplatz

Die PrivateMarketsPolice ist als le-
benslange Risikoversicherung konzi-
piert, die im Todesfall eine Leistung
an die Beglnstigten auszahlt. Anle-
ger kdnnen mit einem einmaligen
Mindestbeitrag von 10.000 € in das Si-
cherungsvermoégen der Allianz Leben
einzahlen, das wiederum in eine von
finf angebotenen Anlagestrategien
investiert wird. Diese Strategien um-
fassen die Bereiche Infrastructure,
Renewables, Private Debt, Private
Equity und Future-Focused Strategy,
wobei jede Strategie auf spezifische
Segmente alternativer Anlagen ab-
zielt. Kunden wahlen eine dieser Stra-
tegien bei Vertragsbeginn aus und
bleiben wahrend der gesamten Lauf-
zeit an diese Wahl gebunden.

Die Expertise: Mit tiber 20 Jahren
Erfahrung und einem verwalteten
Anlagevolumen von rund 95 Milliar-
den Euro in alternativen Investments
verfligt die Allianz Leben {ber um-
fassende Expertise und Zugang zu
exklusiven Investitionsmaoglichkeiten.
Diese Erfahrung und der globale
Marktzugang ermdglichen eine brei-

Die Chance-Risiko-Profile der Anlagestrategien

alternativer Anlagestrategien

Top-Konditionen

Vermogensweitergabe regeln

Starke Vorteile fur Anleger

= Mehr Stabilitdat und breitere Streuung durch Beimischung
®  Grof3e Auswahl einzelner alternativer Anlagestrategien zu

®  Ab einer Investitionssumme von 10.000 €
m  Keine Ertragsbesteuerung wahrend der Laufzeit

= Unkompliziert liber das Bezugsrecht die

te Diversifikation der Kapitalanlagen
Uber verschiedene Regionen, Bran-
chen und Investitionszeitraume hin-
weg. Das investierte Kapital wird
bis zum ersten Bewertungsstichtag
(quartalsweise) mit 2,5 % jahrlich ver-
zinst, was einen sofortigen Vorteil fir
den Anleger bedeutet.

Fazit: Die PrivateMarketsPolice ist
ideal fur Kunden, die eine Nachlass-
regelung treffen und gleichzeitig an

— Chancen fir jede Anlegermentalitat

Die langfristigen Renditechancen’
p.a. sind als Durchschnittswert tber
einen mindestens zehnjahrigen Be-
trachtungszeitraum zu verstehen.

Die angegebenen langfristigen Band-
breiten stellen keine jahrlichen Ober-
oder Untergrenzen dar. Einzelne An-
lageklassen koénnen auf Jahressicht
stark abweichen.

Schwankungsrisiken:
Die Volatilitéat kann sich jederzeit
stark erh6hen.

den Renditechancen alternativer In-
vestments partizipieren wollen. Die
lebenslange Risikoversicherung sorgt
fur finanzielle Absicherung der Hin-
terbliebenen, wahrend das angeleg-
te Kapital die Chance auf attraktive
Renditen bietet. Mit der Allianz Le-
ben als Partner profitieren Kunden
von der Erfahrung und dem exzel-
lenten Marktzugang zu alternativen
Investments, die sonst nur institutio-
nellen Investoren zugdnglich waren.

Schematische Darstellung langfristiger Renditechancen’ p. a. nach Kapi-

talanlagekosten und Schwankungsrisiken alternativer Anlagestrategien

B

Private
Debt

Strategy

4-7% p.a.

—— Langfristige Renditechancen'’

structure
Strategy

Schwankungsrisiken

Private

Future- Equity

Strategy

Focused
Strategy

Infra-

9-12% 10-12% p.a.
-12% p.a.

8-10% p.a.

\/

! Die langfristigen Renditechancen basieren auf einer allgemeinen Markteinschatzung. Die langfristigen Renditechancen sind kein verldsslicher Indikator fiir kiinftige
Renditeerwartungen. Ein Erfolg der Anlagestrategien kann nicht garantiert werden. Verluste sind nicht ausgeschlossen. Versicherungskosten sind nicht berticksichtigt.
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Karriere bei afm -
bei uns kommen Sie voran!

EAE Mehr liber uns,
f:iyir’ A lhre Karrierechancen und alle Stellenangebote unter
EI%'FH!_ afm-gruppe.de/karriere
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